
Rendez-vous 
d’ouverture2 h

Démarche stratégique et diagnostic 
interne : cadre de référence –

forces/faiblesses

1 journée

Démarche stratégique et diagnostic 
externe : opportunités/menaces. DAS : 

diversité des activités

1 journée
Diagnostic RH –

Dynamique 
collective

1 journée

18h-20h

Identification des 
verrous et définition 

des priorités 0,5 jour

Atelier 
collectif 

Diagnostic offres produits-
services / marchés / segments / 

cibles

Rendez-vous
de suivi avec les 
accompagnateurs

Stratégies de croissance,
Impact économique et 

social

0,5 jour

Atelier 
collectif 

2 h sur site 
individuel0,5 jour

Atelier 
collectif 

Stratégie marketing, 
distribution, 

communication, digital
0,5 jour

Atelier 
collectif 

Pitch diagnostic
« SWOT 360° »
auprès d’un jury
Interne 
(comité technique)

0,5 jour 
présentation 

individuel

Définir sa
stratégie financière
Et élaborer son plan de 
financement

1 journée

Mise en pratique dans 
l’entreprise

0,5 jour
Atelier 

collectif Réussir sa présentation : 
le « pitch ». Convaincre. 0,5 jour

Atelier 
collectif 

Rendez-vous
de suivi avec les 
accompagnateurs

2 h sur site 
individuel

Répétition « filmée » du 
pitch. Convaincre.

0,5 jour
Atelier collectif 

Pitch final auprès du 
conseil stratégique
d’Alter’Venture

0,5 jour 
présentation 

individuel

18h-20h

Mai 2020

Décembre 2020

Mettre en place son plan 
collaboratif d’actions

commerciales 0,5 jour

Atelier 
collectif 

Lancement service
Accès illimité

18h-20h

Lancement du mentorat
Lancement de la Mission 

Consultant

Septembre 2020

04 au 07 mai 14 mai 28 mai

11 juin

11 juin

18 juin30 juin01 au 16 juillet

10 septembre

17 septembre

24 septembre 24 septembre 08 octobre

22 octobre

29 octobre

17 novembre23 au 27 novembre03 décembre10 décembre10 décembre


